GoldenMarket:

Une rentabilité assurée pour ses clients, avec un paiement & la performance!

Créée en 2000, cette web agency installée & Paris, et depuis cette
annee a Lille, en Espagne et au Cameroun, propose aux créateurs
d'entreprise, PME et grands comptes (Coca-Cola, Vivendi,
Nations Unies, Caisse d’Epargne, Lafarge...) une prestation sur
mesure. Une rémunération a la performance est destinée a assu-

rer la meilleure rentabilité de l'investissement de ses clients sur Internet.
Entretien avec Edouard Guilhot-Gaudefiroy, directeur fondateur.

Vous prodiguez un consell impor-
tant, que ce soit en commarcialisa-
tion, ergonomie, navigation...

Pour dégagar du chiffre d'alfaires, en-
traprise cliente doit en premier ligu
metire en adéquation ses abjectifs stra-
tégigques, ses movens actuels et les
opportunités qu'offre e web,

Mous I'y aidons grace & mos compétan-
ces en stratégie et en marketing =t A
mgtre capacilé diécoute el danalyse.
Puis nous aidons le client a développer
les sources de différenciation qui per-
mettront & notre client d'optimiser le
taux S transformation « intemautaipro-
apect qualifié ow clisnt =,

Puls intervient le consell web mar-
keting...

Pour le mférencement natured, || faut
définir les mols-clés (métier du client,
type da produits ou senvices.. ). Sachant
gu'en movenng 26 % des internaites
cliquant sur le presmier site da la pramia-
re paga de Google et seulement 3 %% sur

le dernier, 90 % ne poussant pas leur
rechesche sur ko seconde page, il ='agit
donc d'étre en premiére pags et, =i possi-
ble, dans les prermedres places (of an
visuel s clients wwaLcuisinstone.com et
wivel L primantecoml,. On e Entemet,
vous ayez des millions de sites concur-
remta! 55 est bien référancé, le client
peut élargir considérablerment sa mone
d'achatandise et voir son chiffre d'alfaines
croitre de manigre exponentialla! C'est
pourguoi il faut aptimiser dés |e dépert |2
pekentiel de gl ngturel du Tulur site ¢n
provenance des moteurs, Mous réalisons
donc wne &fude de marchd et aidons
niotre clisnt & se posithonmer.
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Il faut blen cholsie ces mofs-clis: les
pdus demandés par les internautes, tout
en evitant ceux qui seraient trap concur-
rentiels. Google fournit maintenant un
géndrateur de mots-clés mec e chiffra-
ge de la demande par mois pour chacun
de ces mats {cf visuel). Faire du réié-
rercement naturel demands un mélan-
ge de technique. de markating, et de
rédactionnel.

Clest un travall délicat qui exdge plu-
siedrs années daxpéernence. || faul une
symbiosa entre ce gue l'on waut com-
muniquer ef les beooins du rdfénence-
ment natimel,

La conception est toujours sur mesi-
Te pour wee ergonamie et une navi-
gation oplimales: vous étes l'une
des rares agences sur le marché 3
effactuar ca travail préalable...
Mous modélisors Pergonomie du site &
ravers une maguetle powerpoint, Le
cahier das charges fait &ec le cliant ast
détailld au maximum: nous modélisons
chacune des pages du site. Cela geran-
tit &u client wne conceplon Sur mesune,
adaptén & ses basoins, La réaleation
technigue daoit ensuite respecter cetle
modelisation,

Un design... toujours sur mesure
malgré la diversith de vos clients
BtoB, BtoC, indusiries ou services..,
L'habdlkage ast rarament LE point essen-
timl de la réussite d'un site, mais i gua-
litd de I'image de margue de |'entrepn-
¢ depend aussl de la capacite d'adap-
tation de ca design a 'univars du client
2t & =es cibles,

Le rélérencement payé a la perfor-
mance assure & vos clients une forte
rentahbilité...

Ayant choisd d'8tre payés & la perfor-
mance, nous allons plus au fond des
chrses., Matre méthode prend un cartain
temps mals perrmet d'gtteindre  des
rsLlTalS supErieurs au aulres Faences.
Mos clients bénéficient d'un retour sur
investissament en S 4 & mods en moyen-
rie, &b powr 9 clients sur 10 &n mains
d'um an.
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